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なぜ、結果を出せるのか

n 1700名以上が実践したノウハウ
l 実践事例をもとにしたノウハウ
l 東京の成功事例に依存しないノウハウ
l 重要なのは、未完成でも下手でもやること
l 最初は誰もが下手だった

2



初心者が陥る７つの間違い

n １．とにかく業務にこだわりすぎる
n ２．「勉強してから」実践する
n ３．方向性が決まらない
n ４．難しい業務を避ける
n ５．お金がないから…
n ６．伝聞を鵜呑みにする
n ７．結局、なにもやっていない
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お金がない！即金を得たい場合のステップ

n １．セミナーの企画
l 無料の場合→参加者に対してアポを取り、ヒアリングして提案
l 有料の場合→収益を上げる

n ２．教材の販売
l 有料の教材をつくる（ひとりで録音してmp3にする）
l できるだけ高い金額を目指す（１万円～５万円）

n 販売方法
l FAXDM、メルマガ広告、名刺交換した人のリスト
l とにかくリストに対してコンテンツを売るのが最短距離
l 業務、顧問は完全なるニーズ
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お金がない！それでも実務系の仕事をしたい場合

n １．ヒアリングからの提案をする
l 異業種交流会、セミナー、各種経済団体への加入などから人に会う

機会を増やしていく
l アポイントを取り、ヒアリングをして提案をする。

n ２．既存客に再提案をする
l 既存客にアポイントを取り、再提案する

参考：LEGALMAGIC「TRANSWITCH™」
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新版：非常識に稼ぐ資格起業家になる７つのステップ

n １．最低限のインプットを行う
n ２．経営診断を受ける
n ３．プロフィールをつくる
n ４．お客様の声をつくる
n ５．ウェブサイトをつくって広告を出す
n ６．アナログ営業を実践する
n ７．相談する
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１．最低限のインプット

n １．基本カリキュラム（1-6部の音声）
l まずはこの６時間は必ず聞くこと
l 経営経験のある人も、一度は聞く

n ２．事例を聞く
l 自分と同じ資格の講師をひとつ聞く

まずはこれで十分！
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２．経営診断を受ける

n 経営診断の結果を効果的にするために
l できるだけ具体的に書く
l できるだけ明確に書く
l 恥ずかしがらない（秘密厳守します）
l 数字は正確に
l フィードバックに凹まない
l 音声でお届けします
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３．プロフィールをつくる

n 必ずつかうのが、プロフィール
l セルフワーク第１部を参照

o （http://geniussearch.jp/archives/1433）

n プロフィールのポイント
l 詳しく書く
l 具体的に書く
l 地名を多く入れる
l 挫折を入れる
l 数値を入れる

個性と実績が重要！

9



４．お客様の声をつくる

n すべての営業に必要なお客様の声
l ホームページ、事務所案内、チラシ、すべての成約率を高める

n ゼロから集める場合
l セミナー開催からのアンケート
l 身内に頼む
l 相談例をお願いする

n 既存客にお願いする場合
l 取材としてお願いする
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５．サイトをつくって広告を出す

n スタートダッシュは、ネット営業しかない
l 2011年7月動画 リスティング広告 信國大輔氏
l 2013年6月動画 ウェブ戦略 加川逸芳氏
l 2016年8月動画 リスティング広告 川添賢史氏
l 2016年9月動画 リスティング広告 川代氏、蔵田氏
l 2017年4月動画 リスティング広告 鈴木明氏
l 2017年6月動画 リスティング広告 植田吉伸氏
l 2017年7月動画 リスティング広告 川添賢史氏

※ニュースレター今月のリスティング広告実践＋実践報告

サイト制作は「士業デザイナーズ」へ
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６．アナログ営業の実践

n 紹介を増やすには、人に会うしかない
l 口コミは簡単には生まれない
l 名刺の改良
l ハガキの実践
l ニュースレターでつなげる

o 最低300名を超えるまで
o 半年以上は続ける

販促物制作は「士業デザイナーズ」へ
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７．相談する

n ズレを見直す
l 頑張っているのに結果が出ない理由は「ズレ」にある
l ズレの種類

o ツールのズレ
o コミュニケーションのズレ
o セールスのズレ
o 実践量のズレ
o 戦略のズレ

コンシェルジュチャットで遠慮なく相談を
※簡単な相談には、弊社コンサルタントが回答する場合があります

13



コンテンツの検索について

n 検索を代行してもらう
l 弊社コンサルタント（GeniusSearch構築担当）高金に聞く

o 漠然としたものより、具体的な内容を
o ないものは、横須賀がつくります。

コンシェルジュチャットで遠慮なく検索依頼を
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コンテンツの活用について

n コンテンツは目的を持って
l 集中学習コース

o 士業のためのビジネスノウハウコース
o 開業段階別コース
o 地方都市戦略コース
o コンサルタントコース
o 高難度業務コース
o 資格別コース

n メルマガ・ニュースレター
l リクエストをお待ちしています
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士業デザイナーズの活用について

n 士業デザイナーズで制作できるもの
l ウェブサイト

o （２カラム型／LP型）
l 販促物

o 名刺／はがきデザイン
o 事務所案内（各種パンフレット）
o ロゴデザイン
o 封筒デザイン
o チラシデザイン、FAXDMデザイン

横須賀輝尚に相談しながらつくるのがポイント
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あとは下手でも実践あるのみ

n 未完成のまま、動くことに尽きる
l 完成などない
l 下手でも良いから実践する
l 実践した上で相談する
l 自分で考える
l 伝聞、噂は気にしない
l 多くの先輩会員は、成功した

半年～１年でまた経営診断を受けよう
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最後に

マーケティングに失敗はない。結果があるのみ。
1勝9敗、とにかく実践しよう。

巧遅より拙速。
そして学び続けよう。

自己投資がもっとも信頼できる投資である。
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