
10年間の資格起業家メソッドを
たった一時間で学べるセミナー 

株式会社パワーコンテンツジャパン 
代表取締役　横須賀輝尚 
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最近の士業の状況とは？ 

n  従来型の士業事務所 
n  大型法人の台頭 
n  市場の縮小と士業の増加 

n  士業事務所は二極化している 
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今後の取り組み方 

n  １．士業事務所としての確立 
n  ２．資格起業家としてコンサル、セミナーな
どに取り組む 

n  ３．自分だけの「コンセプト」を持って事業
に取り組む 

n  もう、変化は始まっている 
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そこで今日お話しするのは・・・ 

n  士業で成功するための11の戦略 
n  資格起業家となるための5つの戦略 
n  コンセプト経営を始めるための第一歩 
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士業で成功するため
の11の戦略 
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戦略【１】決意する 

n  成功している人とそうでない人との違いと
は？ 
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戦略【２】自分の棚卸し 

n  お客様から士業の差は見えない 
n  業務能力の高さでは選ばれない 
n  では、お客はどこを見ているのか？ 

n  （１）値段 
n  （２）実績（信頼性） 
n  （３）パーソナリティ 
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戦略【３】プロフィールをつくる 

n  （１）パーソナリティ 
l  出身地：埼玉県行田市　学歴：専修大学法学部 
l  職歴：無　血液型：A型　スポーツ歴：バスケ 
l  趣味：ゲーム（真剣）　ギター（にわか） 

n  （２）実績 
l  行政書士歴：11年 
l  書籍：株式会社はじめての設立＆かんたん登記 
l  マスコミ：日テレ、SPA！、BiGtomorrow 
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戦略【４】実績を「数える」（プロフィール・２） 

n  お客の数 
n  お客の企業規模 
n  お客の売上規模 
n  お客の種類 
n  お客の性別 
n  お客の地域 
n  お客の年齢 
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戦略【６】お客様の声をつくる 

n  （１）取材（インタビュー）する 
l  お客様の名前、顔写真、住所 
l  なぜ、選んだのか？ 
l  良かった点は？ 
l  「悪かった点は聞かない」 

n  （２）アンケート 
l  顔が出せない、名前が出せない場合 

n  ウェブサイト、事務所案内で使う 
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戦略【７】名刺をつくる 
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戦略【８】サイトをつくる 

n  （１）絶対掲載ポイント 
l  プロフィール 
l  お客様の声 

n  （２）士業ごとのサイト 
l  行政書士、司法書士・・・業務特化型 
l  税理士、社労士、弁理士・・・事務所サイト 
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戦略【９】リスティング広告を出す 
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戦略【１０】アナログ営業の実践 

n  （１）誰に会うか 
n  （２）どこで会うか 
n  （３）どのように会うか 
n  （４）アナログ営業の目標と計画 
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戦略【１１】ハガキとニュースレター 

n  名刺交換→ハガキ→ニュースレターのサイクル 
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戦略【１２】各種の広告・ダイレクトメール 

n  （１）広告について 
l  すべてテストである 
l  広告費の考え方 

n  （２）ダイレクトメールについて 
l  新設法人向け（税理士） 
l  3種の神器 
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戦略【１２】業務・顧問の考え方 

n  （１）顧問と単発業務の同時提案 
n  （２）紙でなく時間と価値を売る 
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戦略【おまけ】ネット営業 

n  （１）facebook 
n  （２）ブログ 
n  （３）Twitter 
n  （４）ポッドキャスト 
n  （５）その他 
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資格起業家になる 
ための5の戦略 
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戦略【１】セミナーの企画実施 

n  （１）広告について 
l  すべてテストである 
l  広告費の考え方 

n  （２）ダイレクトメールについて 
l  新設法人向け（税理士） 
l  3種の神器 
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戦略【１】セミナーの企画実施 
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n  バックエンド販売型・・・60～90分 
l  無料～5000円程度 
l  60分×２　＋　質疑応答30分　10名以下 
l  事前に商品の販売があることを伝えておく 

n  コンテンツ提供型・・・3時間（以上） 
l  3時間であれば、15000円程度がやりやすい 
l  50分×３　＋　質疑応答20分 
l  ワークショップ型セミナーは満足度が高い 

o  自主学習型と共同作業型 
l  高額＋少人数セミナーは自己紹介と名札を用意する 



戦略【２】セミナーの集客 
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DM 
メール 
メルマガ 

顧客リスト 



戦略【３】メールマガジンの発行 
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リスト 
収集 

信頼関係
づくり 販売 



戦略【４】FAXDM 
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n  http://www.netreal.jp/ 



戦略【５】コンテンツづくり 
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n  セミナーコンテンツ 
n  教材（CD/DVD） 
n  出版 
n  研修 
n  コーチング 



 
コンセプト経営を始める

ための第一歩 
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その前に① 
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n  マーケティングの見直し 
l  （１）広告の効果測定 
l  （２）各種の反応率 
l  （３）各種ツールの修正 
l  （４）広告費の見直し 



その前に② 
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l  あなたの成功の再定義 
l  （１）経済的 
l  （２）社会的 
l  （３）人間関係 
l  （４）享楽的 
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コンセプト経営の始め方 

n  まず最初に決めるのは・・・ 
n  企業コンセプト？ 
n  商品コンセプト？ 
n  社風コンセプト？ 

n  正解は、「人生コンセプト」 
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n  あなたの人生で、譲れないキーワードは何ですか？ 



n  What’s your concept？ 
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