
絶対負けない社長の経営ノートセミナー
〜お母さん、明日からぼくの会社はなくなります　特別暴露編〜

パワーコンテンツジャパン株式会社

代表取締役社長　横須賀輝尚



業務を獲得するための5大手法

• （１）アナログ営業

• （２）ネット営業

• （３）広告

• （４）DM
• （５）セミナー



2003年4月

●ベンチャー企業をたった1ヶ月でリストラ

●所持金は約40万円

●社会常識なし

●生活費にも困窮する日々

●それが、たった数年で…



2007年4月以降から現在

●年収1000万円以上

●スタッフ6名（2014年）

●東京都新宿区四谷に100㎡のオフィス

●毎年雑誌取材、掲載

●20冊以上の出版（監修を含む）
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財部ビジネス研究所
（2006年10月）

動画初公開



8

講師プロフィール

• パワーコンテンツジャパン株式会社　代表取締役社長。

• 行政書士。資格コンサルタント。

• 1979年、埼玉県行田市生まれ。専修大学法学部卒。 23歳で行政
書士事務所を開設し独立。 1年で月商100万円を突破する。

• 25歳ときに処女出版。以後、士業のマーケティング関連書籍など
14冊出版し、累計部数は 12万部超（代表作：「資格起業家にな
る！成功する『超高収益ビジネスモデル』のつくり方」日本実業出
版社、。2006年に技術評論社から出版した「株式会社はじめての
設立＆かんたん登記」は、株式会社関連の実務書では日本一の
販売実績を誇る。

•  
• 2007年に創設した士業向けの経営スクール「経営天才塾」は、の

べ全国1500名を超える参加者となり、士業向けのスクールとして
は事実上日本一。これまでの 5年間で、5000通以上の士業からの
相談メールに回答する。また、著者のセミナーは通算 3000名を超
えるなど、資格の活用に関する専門家である。  



このセミナーの目的

● 横須賀輝尚の考え方を公開

● 12年、経営を継続できたノウハウを公開

● もし、話が面白い＆役に立ったら･･･

● ☆☆☆☆☆レビューをお願いします<(_ _)>



時はさかのぼり･･･おかぼく「以前」
1979年〜2003年



1979年7月4日埼玉県行田市生まれ

● 両親は銀行員。2人兄弟の長男。

● 親族に経営者なし

● 高校時代の偏差値23→浪人生に

● 大学では遊び呆けた（バイト中心）

● 転機は大学2年の夏にやってきた



扁桃炎＆出血性結膜炎という病気にかかる

※イラストはイメージです



人は、病気や事故など痛い目を見ないと、
変われないことが多い

（･･･だから、その前に気付こう）

インストラクション．１



行政書士を取ったきっかけ

● 病気によって正気に戻った横須賀。

● 必修科目が「行政法」だった

● そこで、何か資格でも・・・と考えた

● 結果、取りやすかったのが行政書士だった



はじめるきっかけは何でもいい
天職は行動のあとに見つかるもの

インストラクション．２



就職活動60社全敗と中村天風

● 資格取得で増長する性格。

● 就職活動60社「全敗」だった

● ネガティブ自己分析による退廃

● エンジャパン・越智社長と中村天風



書籍 中村天風「運命を拓く」



ほとんどの人が、「自己評価」が低い
でも、重要なのは「他者評価」である

インストラクション．３



ベンチャー企業での経験



誰かの評価はひとつの評価
自分の生きる場所は必ずある

インストラクション．４



業務を獲得するための5大手法

• （１）アナログ営業

• （２）ネット営業

• （３）広告

• （４）DM
• （５）セミナー



2003年〜2004年
「おかぼく」暴露ストーリー



23
Copyright(c)Teruhisa Yokosuka ＆ Power 
Contents Japan Inc. All Rights Reserved.



引きこもりから脱却まで①

● 引きこもると、人はどうなるのか？

● 情けないままの行政書士登録

● もう、人として必要とされないと思っていた

● ところが、独立開業したら･･･



すべての人は師となる。
今の自分を認めよう。

（人は、誰かの先生になれる）

インストラクション．5



そうだ、成功者に会いに行こう



成功するには、「なぞる」ことが
最も簡単である。

インストラクション．６



余談・天才塾にもモデルがある

● 有限会社スリービーコンサルティング・山本行影
氏の「山本塾」がモデル

● 「予備校と家庭教師の間」がコンセプト



引きこもりから脱却まで②

● 相談できない、迷うと人はどうなるか？

● なぜか宅建を受験、不合格

● なぜか社労士試験を思い立ち、挫折

● 何とか楽な方法で、簡単な方法でうまくいかない
だろうかという甘っちょろい考え



人は、迷いのスパイラルに入ったら、
自問自答では抜け出せない。

インストラクション．7



引きこもりから脱却まで③

● 減っていく預金残高（23円）

● 日々、何もせずにただ焦りが募るばかり

● ビジネス書も買えない

● 仕事もない

● 最悪の悪循環へ･･･



人は、経済的余裕がないと
通常の判断ができなくなる。

（誰に何と言われようとも、収入は確保しよう）

インストラクション．8



栢野克己氏「小さな会社★儲けのルール」



最後の望みを賭け、大阪へ！



栢野克己氏とは？



栢野克己氏：経歴

● ■福岡県立城南高校＋小倉西高校は裏口入学・立命館大学卒。新卒入社のヤ
マハ発動機を９ヶ月でノイローゼ退社、バイトのリクルートは３年弱で正社員試
験落第。失意と復讐を誓い、大阪のIBMリースへ転職するが、またも仕事失敗
＋ウツ＋婚約破棄＋自殺未遂で退社。東京へ逃げ、半年失業後チラシ宅配ベ
ンチャーへ転職。しかし、そこも詐欺的ＦＣ会社でまたも転職に失敗。もはや「同
級生に勝つには独立しかない」と決意し、様々なセミナーや交流会に参加後に
「無料職業相談業」で起業。しかし、半年で金がなくなり、出版社：ビジネス社で
テープ起こしのバイトをするも先の人生が見えない。そんな92年実家が他人の
連帯保証1億円かぶり博多へＵターン。7度目の転職で広告代理店へ。同時に
ビジネス交流会「九州ベンチャー大学」立ち上げ。95年、借金返済のため8社目
となる2度目の起業。97年完済するも実家失い親は自殺。2002年～今までの
人生への復讐スタート。お楽しみはコレからだ。



決意と願望は、違う
そして、動機は何だって良いのだ。

インストラクション．9



さあ、世の中に復讐をはじめよう



名前

● 「横須賀輝尚」から「横須賀てるひさ」へ

● 「輝尚」が読みにくい名前である

● 行政書士の仕事が堅いのに、名前も堅い

● 名前くらい柔らかみのあるものへ



さあ、逆転しよう！ビジネスモデル編

● 1回の仕事で1ヶ月暮らせないだろうか？

● 自分にできる仕事で最も単価の高い仕事は･･･

● 当時1件15万円もらえた会社設立を選択

● 早くお金がもらえる仕組みはないだろうか？

● とにかくお金が欲しかったので、前払い制

● 人が前払いをするにはどうしたらいいか･･･？



成功するビジネスは、
始まる前から決まっている。

インストラクション．10



絶対に負けないビジネスモデル

• １．高単価商品

• ２．継続商品

• ３．リピート商品

• ４．先払い

• ５．ニッチ過ぎない（既知と未知）

• ６．労働集約型以外のビジネス

• ７．売りやすい商品（わかりやすい）

• ８．応援されやすい（大義名分）
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パワーコンテンツジャパン株式会社のビジネスモデル
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絶対負けない考え方

• １．Mixi式サービス拡充法

• ２．競争しないポジショニング

• ３．参入障壁をつくる

• ４．なくならないものを仕事（コンセプト）にする

• ５．オリジナルネーミング、手法

• ６．吸収ブランディング
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セールスの最も重要な考え方

•自分
•顧客
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【経営ノート公開】

● 勝つ、より負けない、
死なない経営

● 競争をしない



逆転しよう！小予算マーケティング編

● 成功者は早起き、長時間労働が多い

● ワークライフバランスの拒否

● お礼ハガキなら、50円からできる

● 会った人を喜ばせれば仕事は来る

● HPを自作で公開



王道のリストマーケティング

リスト
収集

信頼関係づくり 販売
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【経営ノート公開】

● リスト化＝集客

● リストさえ集まれば、
何でもできる



集客の命は、メールマガジンにある
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集客の命は、メールマガジンにある
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• 配信頻度について　
– 最低週1回。毎日出すのは読者にとって「うざい」。配信時
期は必ず守ること。一般的に火曜・木曜日に発行すると反
応率が高く、土日祝日は反応が落ちるといわれている。

• メルマガで販売する場合　
– 売りたければ、売らないメルマガを出す必要がある。
– 毎回販売すると、読者は必ず逃げる。したがって、売り込
みのないメルマガを出し続けて、最後に売る。



【経営ノート公開】

● クロージング



【経営ノート公開】

● パーソナリティ



2004年、再起をかけた勝負の1年

● 嘘つきだったランチェスター？

● 初めてのセミナー、度重なる批判

● 自分の中で芽生え始めたコンセプト

● アナログ営業＋ネット営業で月商100万円超



これまでの行政書士業・・・

•行政書士業
•各種許認可

•会社設立

•入管

•相続遺言

•民事法務
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•コンサルティング？セミナー？•出版？
•教材販売？



9年前にチャレンジしていた「コンセプト」
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•横須賀てるひさ
•（屋号：横須賀経営研究所）
•起業支援コンサルティング
•（コンセプト）

•行政書士

•セミナー

•コンサル



2005年〜2006年、激動の1年

● これから･･･というときに楽天日記削除

● ライブドア起業塾での講演依頼

● 家族に起きる出来事

● ライブドア事件から、書籍出版ラッシュ

● 何もわからないまま、採用・オフィス移転

● TSUTAYAビジネスカレッジでの大損

● スタッフの入社、退職を繰り返す





楽天日記は100件以上のログが消失



何度でも、蘇ろう。

インストラクション．14



業務を獲得するための5大手法

• （１）アナログ営業

• （２）ネット営業

• （３）広告

• （４）DM
• （５）セミナー



お母さん、明日からぼくの会社はなくなりますの後日談
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• 行政書士業による逆転復活
• リストラされた青年はなんとか生きていくことができた

• 行政書士業を外した起業支援というコンセプト経営
• 行政書士業に留まらず、出版、セミナー、コンサルティング、教
材制作など「起業支援」の名の下に自由なビジネスを展開

• 新しいコンセプトのコンサルティング「天才塾」
• 自分を救ってくれた「資格」に何か恩返ししたかった
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逆転したかに見えた人生

しかし･･･

止まってしまったのです。



コンテンツというコンセプトの下、生まれた商品・サービス
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• 理念経営大学（清水ひろゆき氏とのJV）
• 理念策定と儲かるビジネスモデルを同時に学ぶ



理念経営大学で学んだこと
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• 元スターバックスCEO岩田松雄氏

– 「すべての会社は世の中を良くするためにある」



理念経営大学で学んだこと
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• 生活の木CEO重永忠氏

– 「経営哲学の前に、人生哲学」



理念経営大学で学んだこと
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• ChatWorkCEO山本敏行氏

– 「背水の陣で臨まなければ、成功しない」



68
Copyright(c)Teruhisa Yokosuka ＆ Power 
Contents Japan Inc. All Rights Reserved.



玉樹真一郎氏「コンセプトのつくりかた」
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• 玉樹真一郎氏

– 任天堂Wiiの企画開発者

– 2013年C3登壇
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それが、

「コンセプト」そのもの

との出会いでした。



最も重要なものは何？
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それは、

　「あなた自身」です。
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【経営ノート公開】

● 理念が実現すること
が、売上につながる

● 優先的に他人の幸せ
まで考えない

● 情熱があるのか？



12年間の経営ノートの結論

まず最初に決めるのは

「人生のコンセプト」
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人生コンセプトの考え方

•あなたの人生で譲れないものは？
• 譲れないキーワードを30個以上書く

•あなたが憧れる人は？
• 経済、芸能、人生の3分野で目指す人を探す
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ほとんどのことは、
後天的に変えられる。

インストラクション．15



業務を獲得するための5大手法

• （１）アナログ営業

• （２）ネット営業

• （３）広告

• （４）DM
• （５）セミナー

本日は最後までご静聴いただき、
ありがとうございました！

ぜひ、あなたも経営ノートをつけて、
あなただけの物語をつくってください。

パワーコンテンツジャパン株式会社
代表取締役社長　横須賀輝尚


